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Vélos
Les deux roues ont leur
place à Saint-Pierre

Dans le cadre des aménagements dans la ville
réalisés par la mairie un emplacement voiture a
dernièrement été transformé en parking à deux
roues. Les vélos gagnent du terrain...

Voitures
La nouvelle Mégane
présentée à Mâcon

C'est en avant-première que les équipes de
Renault Thivolle de Mâcon ont présenté, cette
semaine, la nouvelle génération de Mégane. la
voiture sortira officiellement la semaine
prochaine, mais en exclusivité, les invités ont pu
essayer la nouvelle « arme » de Renault pour
conquérir le marché européen de l'automobile.
Les invités des concessions de Mâcon ont tous
été charmés par ce premier contact. Une bonne
chose pour la marque au losange pour qui la
Mégane représente une très importante part des
ventes de voiture en France et en Europe.

Échos des sirènes
Vendredi 14 novembre
9 h 17 : Accident de vélo à Charnay.
12 h 58 : Feu de machine à laver à Feillens, route
des Combes.
15 h 43 : Feu d’habitation à Pont-de-Veyle.
16 h 50 : Ascenseur bloqué à Mâcon, rue Albert
Camus.
18 h 54 : Secours à personne au carrefour de
l’Europe de Mâcon.
19 h 05 : Accident de scooter rue Bigonnet à
Mâcon.
20 h 39 : Feu de chauffage dans une cabane en
bois à Viré.
21 h 16 : Secours à personne à Mâcon, rue
Christophe Colomb.
22 h 42 : Secours à personne à Mâcon rue
Gambetta.
23 h 57 : Accident d’un véhicule dans un fossé à
Saint-Laurent sur Saône, route de Grièges.
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ELLE SE RÉMUNÈRE SUR LES RÉSULTATS

Une entreprise mâconnaise
vous fait gagner de l’argent

C
hakib Hayani est
un chef d’entre-
prise avisé. Après
avoir créé EcoEn-
treprises afin de

travailler pour lui-même
suite à plusieurs expérien-
ces au sein de groupes pé-
troliers ou dans la télépho-
nie, le jeune homme devrait
voir son carnet d’adresses
s’étoffer très rapidement. En
raison de la spécificité
même de son entreprise,
qui s’est donnée pour mis-
sion de traquer le gas-
pillage. Et par les temps qui
courent...

EcoEntreprises pour
l’économie d’entreprise.
L’économie, une véritable
culture pour EcoEntrepri-
ses ! Qui propose aux PME-
PMI conseils opérationnels
et solutions clés en main
pour réduire leurs coûts sur
les achats hors production.

« On intervient sur les
frais de fonctionnement, sur
les frais généraux » expli-
que Chakib Hayani. Pour
cela, EcoEntreprises s’est
spécialisée sur des postes
principaux tels que les télé-
communications, l’énergie
électrique, les étiquettes ou
encore le carburant. « Con-

crètement, on propose aux
entreprises de réaliser un
audit, afin de voir sur les-
quels de ces postes on peut
apporter une performance
tarifaire et améliorer les
coûts ».

Après avoir identifié ces
postes trop dispendieux, le
consultant d’EcoEntreprises
est en mesure de suggérer à
son client le meilleur moyen
de réduire au maximum la
facture.

Et si l’on en croit Chakib
Hayani, rien ne serait plus
facile. « On peut regrouper
des clients pour mutualiser
les achats ; on peut négo-
cier avec les fournisseurs ;
on peut sensibiliser les
clients et leurs employés
sur des habitudes à changer
au sein de l’entreprise (lu-
mières à éteindre, utilisa-
tion du papier...). Ne serait-
ce que sur les
comportements, il y a beau-
coup d’économies à faire ! »

Et quand derrière l’inté-
rêt économique il y a aussi
un intérêt environnemen-
tal, autant faire le bon geste.

Intervention gratuite
pour le client

Petites ou toutes petites
entreprises soucieuses de
réduire leurs coûts pour
faire face à la situation ac-
tuelle, pour améliorer leur
compétitivité, pour résister
à la concurrence... : pour
EcoEntreprises le vivier est
riche. « Aujourd’hui toutes
les entreprises ont vraiment
intérêt à se pencher sur
leurs frais généraux » in-
siste Chakib Hayani qui a
plus d’un argument pour
séduire ses futurs clients.
Le premier et c’est toute la
particularité d’EcoEntrepri-

ses : son intervention est
totalement gratuite pour
l’entreprise. « On se rému-
nère sur les gains réalisés.
Prenons l’exemple d’un
client qui souhaite qu’on in-
tervienne sur les emballa-
ges : si on arrive à réduire
les coûts de 30 %, on prend
au passage par exemple
5 points sur les économies
réalisées ».

Et apparemment avec
EcoEntreprises, on gagne à
tous les coups : « lorsque
nous intervenons auprès
d’une entreprise, c’est au
minimum 30 % d’économie
que nous lui faisons réali-
ser, affirme ainsi M. Haya-
ni. Notre efficacité s’appuie
sur une connaissance des
marchés très approfondies.
Mais on ne peut pas être
expert en tout. Alors sur
certaines question, on fait
appel à des partenaires ex-
térieurs ».

Pas besoin d’aide en ce

qui concerne par exemple
la téléphonie, une des prin-
cipales sources d’économie
au sein d’une entreprise
selon le jeune homme : c’est
sa spécialité - avec les éti-
quettes et la « chasse » aux
subventions. « Pour ce
poste on a mutualisé un
certain nombre d’entrepri-
ses, on a créé une sorte de
groupement d’entreprises
grâce auquel on a pu négo-
cier des tarifs, des coûts mi-
nute relativement bas au-
près des opérateurs ». Des
tarifs que les entreprises ne
peuvent évidemment pas
négocier individuellement.
« Même chose pour les car-
burants, avec le système de
cartes. On arrive à une éco-
nomie à la pompe de l’ordre
de 10 centimes en moyenne
par litre ! Parce qu’on a un
volume de 2 millions de li-
tres par an. C’est une façon
juste intelligente de raison-
ner. C’est une règle en éco-

nomique : jouer sur l’effet
volume ».

Ce dont Chakib Hayani
fait aussi parfois profiter les
simples particuliers, qui
peuvent acheter des pneu-
matiques à bas prix via In-
ternet grâce au site
www.gopneus.com, une
marque d’EcoEntreprises.

Mais ce dont il est le plus
fier, c’est de pouvoir le cas
échéant participer au sauve-

tage d’une entreprise en dif-
ficulté, comme ce fut le cas
à Verdun-sur-le-Doubs où
le glacier Visseyrias a pu se
sortir d’une très mauvaise
passe grâce à son interven-
tion, qui a porté notamment
sur la recherche de subven-
tions. Un bel exemple qui
lui a d’ailleurs valu les hon-
neurs du journal télévisé de
20 heures sur France 2 le
30 octobre dernier !

Loin de connaître
la crise, la petite
entreprise de
Chakib Hayani
pourrait bien
en profiter. Tout
simplement parce
que sa spécialité,
c’est de faire faire
des économies
aux autres !

Démarché par Chakib Hayani (à droite), la société LCB, qui fabrique à La Salle des produits désinfectants et
insecticides, vient d’économiser 49 % de sa facture téléphonique grâce à EcoEntreprises. Un gain très appréciable pour
cette entreprise qui compte des clients dans le monde entier

Dix niches à économies
Créée à Paris il y a trois ans, EcoEntreprises s’est ins-
tallée voilà presque deux ans à Mâcon, dans le Centre
des Bruyères, 1 rue Ampère.
Elle emploie aujourd’hui trois consultants.
La société est spécialisée sur dix postes principaux, où
elle s’efforce de réduire la facture de ses clients : les té-
lécoms (téléphonie fixe et mobile) ; l’énergie électrique ;
les étiquettes ; les emballages ; le carburant ; les pneu-
matiques ; les subventions ; le sourcing international ; le
conseil et l’audit ; la gestion de paie.
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BMW 118d Confort 143 ch
Moins d’émissions. Plus de plaisir.

ALTITUDE 71
16 rue de la Madone - SANCÉ MACON NORD - Tél. 03 85 38 46 05

> Émissions de CO2 : 119 g/km

> Bonus écologique : 700 €
> Fonction arrêt et redémarrage automatique du moteur
> Régénération de l’énergie de freinage
> Filtre à particules

> Climatisation automatique
> Détecteur de pluie et allumage automatique des projecteurs
> Régulateur de vitesse
> Volant sport gainé cuir
> Jantes alliage 16’’

Prix spécial de la BMW 118d 143 ch 5 portes Confort avec peinture métallisée dans le cadre de son financement définitif via l’offre de location avec option d’achat : 25 534,50 €. 36 loyers linéaires de 383,14 € par mois (*), dont un à verser à la livraison. Après le paiement du dernier loyer, vous pouvez restituer votre
BMW à votre concessionnaire (sous réserve des conditions relatives à l’usure et au kilométrage de 60 000 km prévus au contrat) ou l’acquérir en levant l’option d’achat. Option d’achat en fin de contrat de 15 343 €. Coût total avec achat en fin de contrat de 29 136,04 €. Offre réservée aux particuliers, valable pour
toute BMW 118d 143 ch 5 portes Confort, avec peinture métallisée neuve en stock, commandée avant le 15/12/2008 dans les concessions BMW participant à l’opération. Sous réserve d’acceptation par BMW Lease - Département de BMW Finance - 78286 Guyancourt Cedex - SNC au capital de 50 000 000 €. 
RCS Versailles 343 606 448. (*) Hors assurances facultatives. Consommation et émissions de CO2 de la BMW 118d 143 ch BVM6 en cycle mixte : 4,5 l/100 km et 119 g/km. Pour plus d’informations sur les émissions de CO2 de la BMW Série 1, rendez-vous sur www.plaisir-responsable.fr
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du 8 novembre au 29 novembre 2008

21, rue du 19-Mars-1962 - ZAC des Platières - 71000 SANCÉ
Tél. 03 85 38 19 03 - Fax 03 85 39 02 72

Canapé 3 places fixe : dim. L.190 x H.95 x P 95 cm. Canapé 2 places fixe : L.152 x H.95 x P.95 cm

Structure bois de peuplier et sapin. Suspension assises et dossiers sur sangles élastiques. Mousse de
polyuréthane assises 30 kg/m3. Dossier 18 kg/m3. Accoudoirs 25 kg/m3. Revêtement cuir buffle ép. 1,4
mm fleur rectifié pigmenté tannage au chrome.

3 places vendu seul 825 €. 2 places vendu seul 695 €. 5 coloris au choix.

du 8 novembre au 29 novembre 2008

1520€
l’ensemble

- 20 % sur tous les salons en cuir
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LA CHAPELLE 6

Les enfants ont créé un
CD sur le respect
JULIÉNAS 6

La rando a attiré
500 VTT
CLUNY 8

Belle affluence
au vide-greniers


