
      

 

  
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
CONSEILS OPERATIONNELS EN OPTIMISATION DES ACHATS 

 



      

 

  
 

 
 
 
 

> NOTRE METIER 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
> PRINCIPES 
GENERAUX 
D’INTERVENTIONS  
 
 
 

 
 

 

 

 

La mission première d’ ECOENTREPRISES est de réaliser des économies sur 
tous types d’achat pour ses Clients, en s’assurant que ces économies sont 
réalisées en totale maîtrise des risques et contraintes techniques, financières, 
humaines et logistiques associées.  
 
Mais au-delà des économies, l’action d’ECOENTREPRISES sur les coûts d’achat 
permet d’insuffler une «culture orientée coût» à tous les niveaux, de renforcer la 
fonction achat et de changer de manière définitive les relations de l’entreprise 

autour de ses achats. 

Le caractère opérationnel des missions et la rémunération « au résultat » d’ECOENTREPRISES, c’est 
à dire en fonction des économies réalisées, nous ont amené à définir 10 principes d’intervention qui 
en garantissent le succès : 

1 - Diagnostic   
2 - Contrat   
3 - Maîtrise de l’ensemble du processus    
4 - Décision ultime du Client 

5 - Equipes mixtes 

6 - Equipes ECOENTREPRISES chez son Client 
7 - Décloisonnement 
8 - Pilotage et communication 
9 - Confiance et transparence 

10 - Rémunération au résultat 
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ECONOMIES  

ANNUELLES 

 

 

> HONORAIRES  
AU SUCCES 

   

 

 

 

 

 
 
 
 
> LES  AVANTAGES  
POUR VOTRE  
ENTREPRISES 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
ECOENTREPRISES propose à ses clients d’être rémunéré  
« au résultat », c’est à dire en pourcentage des économies 
annuelles  
 
La performance de la mission est mesurable. 
 
Nous croyons en l’efficacité opérationnelle de nos consultants. 
 
Nos intérêts et ceux de nos Clients sont alignés : 
ECOENTREPRISES n’a aucun avantage à engager son Client 
sur des pistes où l’espérance de gain est faible, incertaine ou 
aléatoire.  
 
Nous sommes incités à dépasser les objectifs. 

HONORAIRES 

Acquisition de nouvelles compétences achat : ECOENTREPRISES permet à ses clients de disposer d’un 
acheteur expert par domaine d’achat sans aucune dépense ni charges sociales. 
 
Réduction des coûts d’achat : ECOENTREPRISES permet à ses clients de réduire de 13 à 45 % leurs coûts 
directs d’achats. 
Une démarche professionnelle pour une amélioration significative des résultats. 
 
Réduction des coûts de structure : la mise en place de la solution ECOENTREPRISES permet de 
rationaliser les processus d’achats et d’économiser de 10 à 30 % sur les coûts de structure. 
 
Identification de nouveaux fournisseurs : il est beaucoup plus facile aux acheteurs d’identifier et de 
qualifier de nouveaux fournisseurs.  
 
Implantation et formation d’un logiciel achat : Amélioration du suivi et du pilotage des budgets. 
 
Maîtrise de la qualité : réduction du coût de la non qualité en travaillant avec des fournisseurs leaders sur 

leur marché. 



      

 

  
 

 
 

> ECOENTREPRISES 
EXERCE SON METIER  
SUR LA TOTALITE DES  
DEPENSES DE  
L’ENTREPRISE  
 
 
 
 
 
 
  
 

 
 
> LEVIERS  
D’OPTIMISATION 
 

 

 

 
 
 

 

 

 

 
 
 
 
 

 

Consommables industriels  Fournitures de bureau  
Emballages     Consommables informatiques  
Location longue durée  Mobilier de bureau  
Informatique     Vêtements de travail 
Bureautique     Sécurité et protection 
Nettoyage des locaux   Routage 
Voyages et déplacements   Cadeaux d’affaires 
Télécommunications   Intérim 
Location de linge    Logistique et transport 
Imprimés     Marketing 
…     … 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Frais de 
production 

 
Frais 
spécifiques 

 
Frais 
généraux 

 
 
 
 
 
 

Achats 

 
 
ECOENTREPRISES maîtrise l’ensemble des leviers d’optimisation des coûts pour obtenir des économies 
sans dégrader la qualité, condition d’une mise en œuvre efficace. Le consensus interne résulte de 
l’étroite et permanente collaboration qu’entretiennent durant la mission nos experts et les 
responsables de l’entreprise. Ces derniers conservent sur la qualité des produits ou des services, la 
complète maîtrise des décisions. 



      

 

  
 

 

> RESULTATS OBTENUS SUR LES BUDGETS TRAITES PAR ECOENTREPRISES  

Segments d’achats Familles d’achats Gains obtenus  Segments d’achats Familles d’achats Gains obtenus 

Flotte automobile Location longue durée de 13 à 28 %  Fournitures générales Télésurveillance de 15 à 25 % 
 Carburants de 3 à 5 %   Voyages et déplacements de 10 à 20 % 
 Assurances automobiles de 15 à 35 %   Reprographie de 15 à 20 % 
Informatique Assistance technique informatique de 20 à 25 %     

 Achats et locations informatiques de 15 à 20 %   Imprimés de 25 à 42 % 

 Consommables informatiques de 18 à 35 %   Publications de 10 à 20 % 

 Maintenance informatique de 12 à 22 %   Archivages de 15 à 20 % 

 

Ressources 
humaines 

Travail temporaire de 6 à 8 %   
Blanchisserie de 23 à 35 % 

 Frais de recrutement de 11 à 18 %   Location et entretien de linge de 17 à 24 % 

 Formation de 17 à 30 %   Vêtements de travail de 18 à 32 % 

 
 
 

Honoraires Conseil généraliste en management de 14 à 25 %   Équipements de sécurité de 15 à 28 % 

 Honoraires de propriété industrielle de 8 à 13 %   Photocopieurs de 10 à 35 % 

 
Honoraires de cabinets juridiques 
généralistes de 5 à 14 %   

Restauration collective de 12 à 15 % 

 

Services Nettoyage de 30 à 40 % 

 Sécurité – gardiennage de 10 à 15 % 

 

Fournitures 
générales 

Matériels de bureau de 15 à 20 % 

 Fournitures de bureau et papiers de 22 à 35 % 

 



      

 

  
 

 

Achats de production et achats logistiques    Achats de communication et de télécommunication 

Segments d’achats Familles d’achats Gains obtenus  Segments d’achats Familles d’achats Gains obtenus 
Achats de 
production 

Matières premières de 4 à 17 %  Achats de communication Imprimerie de 18 à 35 % 

 Produits semi-finis de 8 à 36 %   Photogravure de 15 à 25 % 

 Pièces de rechange de 11 à 22 %   Honoraires d’agences de 8 à 15 % 

 Pièces usinées de 14 à 28 %   Organisation de congrès de 20 à 45 % 

 Pièces de fonderie de 12 à 21 %   Événementiel (hors congrès) de 22 à 35 % 

 Verrerie de 7 à 15 %   Produits promotionnels de 17 à 26 % 

 Équipements électriques de 6 à 14 %   Mailing et routage de 14 à 28 % 

 Circuits électroniques de 13 à 20 %   Achats d’espaces de 10 à 15 % 

 Composants électroniques de 8 à 18 %  Télécommunications Abonnements et coûts unitaires de télécommunications de 8 à 17 % 

 Produits d’injection plastiques de 11 à 34 %   Contrats de location de téléphones portables de 14 à 26 % 

 Pièces thermoformées de 20 à 27 %     

 Fluides de 3 à 8 %  Achats médicaux Médicaments de 8 à 15 % 

Achats 
logistiques 

Transport routier de 7 à 17 %   Pansements de 10 à 15 % 

 Transport express de 12 à 18 %   Matériels stériles de 15 à 20 % 

 Messagerie de 15 à 22 %   Ligatures et sondes de 10 à 13 % 

 Transport aérien de 8 à 33 %   Prothèses de 8 à 10 % 

 Frais de transitaires de 17 à 22 %   Films de 10 à 25 % 

 Transport maritime de 8 à 15 %   Accessoires médicaux de 15 à 20 % 

 Prestations de stockage de 11 à 15 %   Equipements médicaux et scientifiques de 10 à 15 % 

 Prestations d’emballage de 14 à 19 %   Maintenance des équipements médicaux de 10 à 20 % 

 Prestations de gestion de stocks de 15 à 18 %   Linge à usage unique de 15 à 25 % 



      

 

  
 

 
 
 

 
DES REFERENCES PRESTIGIEUSES  
 
 
 

 
 
Nous intervenons en toute confidentialité pour des clients français et internationaux. 
 
 

 
 

Groupe Casino PARTOUCHE – BSN – PARFUMS GRES – ROYAL BANK OF SCOTLAND  
EURO SALES FINANCE - BODUM – FURLA – COCA COLA France – Groupe WICHARD 
ADECCO – CREDIT DU NORD – ADILIGO – CGPME – L’OREAL Vichy – ARDISONG 
Société d’avocats HOCHE – MOTORCARE – CGRM – LIMAGRAIN – JET SERVICES 
GYMNASE CLUB – CANON France – TARGETTI – FINANCIERE DE SPORT ET LOISIR 
ICO PLASTIQUES – TRANSPORT TIXIER – Cabinet d’AVOCATS KGA – CROIX ROUGE    France 
- …. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



      

 

  
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Un service exclusif pour les entreprises. 
Plate-forme Logicielle via un navigateur Internet permettant un accès permanent aux informations et à la base de données client à partir de n'importe 
quel ordinateur.  
. 
 
 
 
 
 Catalogue(s) privé(s) 
 Personnels autorisés 
 Validation hiérarchique des états 
 Visualisation des demandes en cours 
 Acheteurs experts en ligne 
 Bureau privé 
 Outils d'aide à la décision 
 Espace collaboratif avec fournisseurs 
 Tableau de bord et de reporting 
 Guides d'achats 
 Assistance téléphonique  
 Dossiers thématiques 
 Informations économiques et Ciales  
 Lettre d'information personnelle 

 
 

www.ecoentreprises.fr 
 
Parce que le monde évolue… L’outil de gestion de vos achats adapté à vos contraintes. 
 

Pratique, utile, très utile. 

http://www.ecoentreprises.fr/


      

 

  
 

 
 

CONTACT : 
 

Siège :  
43 BVD Auguste BLANQUI 
75013 Paris 
Mail : contact@ecoentreprises.fr 
 

Agence Sud-Bourgogne : 
 

1 rue ampère  
71000 Mâcon 

Tel : 03 85 22 12 94 
Fax : 0811 65 13 64 

Mail : eco@ecoentreprises.fr 
 

Agence Rhône 
75 Rue de la Villette, Lyon, FRANCE, 69003 
Fax : 0811 65 13 64 
Mail : e.aubrun@ecoentreprises.fr 
 

www.ecoentreprises.fr 
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